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Uma das metas do programa VRPartners é a integração das instituições de ensino com as 
ferrementas da VRTech de forma simples e barata. A VRTech quer fornecer um conjunto de 
benefícios que atenda às necessidades de cada parceiro.

BENEFÍCIOS

Por ter surgido em  uma Universidade, a VRTech faz questão de contribuir com o ensino e a 
pesquisa no Brasil,  mas sabe da carência de ferramentas computacionais nesse tipo de 
instituição. Assim, com um custo muito baixo, o programa VRPartners oferece um pacote 
com licenças de seus softwares para ser utilizado dentro da instituição. 

Sendo um VRPartner você desfrutará de:

– até 30 licenças do software VRTherm por um ano
– até 30 licenças do software VRAnalyst por um ano
– acesso a todas as atualizações dos softwares acima durante a vigência da parceria.
– preços promocionais nos cursos de treinamento oferecidos pela VRTech
– suporte técnico eletrônico 
– uma chave eletrônica de gerenciamento de licenças

COMO FAZER?

Para  fazer  parte  do  programa  VRPartners basta  que  a  instituição  (Departamento  ou 
divisão de uma universidade brasileira ou  Centro de Pesquisa) preencha o formulário de 
parceria ou entre em contato com comercial@vrtech.com.br para formalizar o  interesse.

EFETIVAÇÃO DA PARCERIA

Após o preenchimento do formulario de interesse, envie-o para a VRTech. O requerimento 
de parceria deve ser  no nome de um membro permanente da instituição (professor ou 
pesquisador).  Se houver dúvidas,  entre em contato com  comercial@vrtech.com.br  ou 
pelo telefone (51) 32872171. Teremos o maior prazer em ajudá-lo.
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